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Habia estado vendiendo mis productos en ferias locales
Escrito por braydenmulgrave - 04/10/2024 20:06

Recuerdo claramente el momento en que decidi que tenia que hacer algo mas con mi pequefio negocio
de artesanias. Habia estado vendiendo mis productos en ferias locales y a través de redes sociales,
pero sentia que algo faltaba. Fue entonces cuando un amigo me hablé sobre el email marketing. Al
principio, no entendia muy bien como funcionaba, pero decidi investigar y, poco a poco, me fui
adentrando en este mundo.

Al registrarme en una plataforma de email marketing, todo cambid. La primera vez que utilicé las
herramientas para disefiar mi propia campana fue emocionante. Pude crear un boletin informativo que
reflejaba mi estilo y mis valores, lleno de imagenes vibrantes de mis productos. Envié mi primer correo a
mi lista de suscriptores y, con un poco de nerviosismo, esperé las respuestas. Para mi sorpresa, el
feedback fue increible. No solo recibi un montén de comentarios positivos, sino que también vi un
aumento en las ventas. La gente estaba interesada en lo que hacia y queria saber mas.

Con el tiempo, estableci una estrategia de email marketing que me permitié segmentar mi audiencia.
Podia llegar a mis clientes mas fieles con ofertas exclusivas y a los nuevos suscriptores con informacion
relevante sobre mis productos. Noté que el engagement aument6 y mis seguidores comenzaban a
convertirse en clientes leales. Cada semana esperaba ese momento en el que podria enviar mi correo,
con la satisfaccion de saber que mantenia la conversaciéon con mi comunidad.

Ahora, miro con orgullo como mi negocio ha crecido. Gracias a esa plataforma y a las estrategias que
implementé, no solo he aumentado mis ventas, sino que también he creado una conexion mas fuerte
con mis clientes. El email marketing se convirtié en un aliado fundamental.




